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Delico AG importiert seit 1981 bekannte Food-Marken für den Schweizer Markt. Wir vertreten 

Brands wie Kikkoman, Sal de Ibiza und Cipriani Food & Drinks und lancieren Lebensmittel-

Innovationen auf den Schweizer Markt. Das Sortiment umfasst rund 450 Produkte, von 

Halbfabrikaten über Convenience-Produkte bis zu Delikatessen. 

Bist Du daran interessiert, eine spannende und vielseitige Tätigkeit zu übernehmen? Wenn Du 

motiviert bist, neue Herausforderungen anzunehmen und deine Fähigkeiten in die Praxis 

umzusetzen, dann bewirb Dich jetzt und werde Teil der Delico Familie.  

Key Account Manager Kettengastronomie 80-100% 

Deine Aufgaben: 

▪ Verantwortung für die Führung, Pflege, Koordination und den Ausbau des Foodservice-

Kundenstamms in der Kettengastronomie (ganze Schweiz)  

▪ Selbständige Durchführung von Preis- und Konditionsverhandlungen mit den Kunden 

▪ Akquisition und Gewinnung von Neukunden sowie der Aufbau neuer Distributionskanäle im 

zugewiesenen Bereich 

▪ Einführung neuer Produkte bei bestehenden und neuen Kunden 

▪ Kontinuierliche Überprüfung und Analyse des Produktportfolios, hinsichtlich Umsatz-, 

Absatz- und Rentabilitätsentwicklung 

▪ Aufbau fundierter Produktkenntnisse 

▪ Durchführung von Sortimentsanalysen sowie Wettbewerbsbeobachtungen 

▪ Verantwortung für das CRM- und Projektmanagementsystem 

▪ Organisation und Durchführung von Degustationen bei Kunden 

Deine Kompetenzen: 

▪ Du hast eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder eine vergleichbare 

Grundausbildung, mit einer Weiterbildung im Verkauf als  

▪ Verkaufsfachmann/-frau mit eidg. Fachausweis oder eine gleichwertige Qualifikation  

▪ Mehrjährige Erfahrung im Verkauf oder Key Account Management, idealerweise im Bereich 

Kettengastronomie oder Foodservice   

▪ Ausgeprägte Leidenschaft für Food, Verkaufstalent und eine offene, lösungsorientierte 

Denkweise  

▪ Empathische und engagierte Persönlichkeit mit ausgezeichneter Kommunikationsfähigkeit 

und professionellem Auftreten 

▪ Sehr gute Deutschkenntnisse, idealerweise ergänzt durch Französischkenntnisse 

▪ Sehr gute Anwendungskenntnisse in den Office Programmen Word, Excel und Powerpoint 

Wir bieten dir: 

▪ Ein spannendes, vielseitiges Tätigkeitsgebiet in einem aufgeschlossenen, dynamischen und 

familiären Team.  

▪ Anstellungskonditionen mit 26 Ferientagen und weiteren grosszügigen, weit 

überdurchschnittlichen Lohnnebenleistungen. 

Hast du Fragen? Unsere externe Unterstützung, EMA Partner Lidia Pititto, nimmt deinen Anruf 

gerne entgegen und freut sich auf deine Bewerbungsunterlagen. +41 44 250 88 66 oder 

l.pititto@ema-partners.ch 


